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Dzięki powyższemu ćwiczeniu wiesz dokładnie dlaczego do tej pory Ci nie wychodziło i na którym aspekcie sprzedaży 

masz się teraz skupić, by rozwijając go, wyeliminować większość problemów w sprzedaży i zacząć na niej wreszcie 

solidnie zarabiać.

Jeśli problemem jest:

n Nastawienie – zacznij od kursu mailowego „23 Strategie Wybitnych Sprzedawców” 

http://karolfron.pl/23_strategie

n Przekonania – zacznij od książki „100 Taktycznych Zasad Sprzedaży” http://100taktycznych.pl 

n Umiejętności - zacznij do darmowego webinaru  i skorzystaj z propozycji, http://karolfron.pl/webinar

którą składam na jego zakończenie, dotyczącej zakupu szkolenia Deal Maker Pro i Neuro Sales 

n Wiedza – zacznij czytać branżowe czasopisma, porozmawiaj z doświadczonymi kolegami z firmy, przejrzyj 

materiały firmowe, poświęć czas na poszukanie wiedzy i przyswój ją 

n Środowisko – pozbądź się toksycznych ludzi, którzy ściągają Cię w dół, demotywują, nie wierzą w to co robisz, 

niszczą samoocenę. Dołącz do grupy ludzi świadomych i pomocnych, którzy są ambitni, otwarci i chcą się 

rozwijać: https://www.facebook.com/groups/jaksprzedawacwiecej/

Na ile jest to problem dla Ciebie? (od 1 do 10*)
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